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IHRACATIN TEMEL NOKTALARI

1. IHRACATTA YAPILACAK ILK ISLEMLER

A- ihrag edecegi mala gore ilgili ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligine lye olan, vergi
numarasina sahip gergek veya tuzel kigiler ile tizel kisilik statistine sahip olmamakla
birlikte yururlikteki mevzuat hikimlerine istinaden hukuki tasarruf yapma yetkisi
taninan ortakliklar ihracat yapabilirler.

B- ihrag edilecek Urine karar verildikten sonra driinin “Gimrik Tarife istatistik
Pozisyonu (GTIP — Esya Kodu)” dogru belirlenmelidir.

C- ihracat bir ekip isidir. Ekip baslica; giumrik misaviri, nakliyeci, sigortaci ve
bankacidan olusmaktadir. Ekibin organizasyonunu deneyimli bir kadronun yapmasina
Ozen gosterilmelidir.

2. FIYATLANDIRMA

A- Ihracatta fiyat olusturulmasinda ¢ok fazla faktor vardir. Bu faktorlerin bazilari kontrol
edilebilirken (Uretim maliyetleri, satis ve dagitim maliyetleri, pazarlama maliyetleri,
reklam maliyetleri) bazilarini kontrol etmenin zor olmasi (hedef pazardaki fiyat dizeyi,
arz ve talep durumu, rekabet dlzeyi, pazar kosullar) fiyatlandirmayi
glclestirmektedir. Bu nedenle fiyat kararlarinin sirekli olarak gézden gegcirilmesi ve
denetlenmesi gereklidir. ihracatta fiyatlandirmanin en énemli unsuru esnekliktir.

B- ihracat yaparken maliyet arttirici faktérler arasinda; satis komisyonlari, akreditif
masraflari, ambalajlama masraflari, etiketleme masraflari, Ulke iginde tasima
masraflari, sigorta masraflari, trline ait belgeler icin ¢eviri masraflari, depolama icin
masraflar yer alabilecek olup, fiyat belirlenirken bu masraflar géz Onlnde
bulundurulmaldir.

C- Uretim, ulastirma, pazarlama, reklam maliyetleri gibi konular gbéz ©niinde
bulundurularak maliyet hesaplanmalidir.

D- Rakip firma analizleri yapilmali, ayni mamulleri ihra¢ eden firmalarin fiyatlari hakkinda
bilgi edinilmeli, rakiplerin musteriler igin hangi pazarlama tekniklerini uyguladiklari
saptanmalidir.

3. IHRAG ESYASINA iLISKIN YASAKLAR, KONTROLLER VE iZINLER

ihracatcl, yurt disindaki ithalatgiya teklif géndermeden once, satigini diistindigu Griiniin
mevzuat agisindan 6zelliklerini gok iyi bilmelidir. Urliniin; ihraci yasak ve 6n izne bagl mallar
listesine, standardi ihracatta zorunlu uygulamada bulunan Urdnler listesine, ihraci kayda
bagl mallar listesine tabi olup olmadigina bakilmalidir.

4. TEKLIF HAZIRLANMASI

ihracatin en 6énemli asamalarindan biri saticinin aliciya génderecegi teklifin hazirlanmasidir.
Teklifin gonderilmesinde baglica iki yol vardir; bunlar proforma fatura ve teklif mektubu.

A- Proforma faturada kesinlikle “Proforma Fatura” ibaresi bulunmalidir.

B- Proforma faturada drinin miktari ve 6zellikleri, birim ve toplam fiyati, ambalajlama,
o6deme sekli, hesap numarasi, yukleme sekli, mensei bulunmalidir.
Teklif mektubunda proforma faturada bulunan bilgiler yer almalidir. Numune
gonderilecekse teklif mektubunda belirtiimelidir.
ithalatcinin talebine miimkiin oldugunca hizli cevap verilmelidir.

C

D



Fiyat teklifinin gecerlilik stresi yazilmalidir.
SATIS SOZLESMESIi HAZIRLANMASI

inracat yaparken, yazili sézlesme hazirlanmasinin taraflar arasinda gikabilecek olan
anlasmazliklarin ¢ézimlenmesi ve taraflar icin gecerli olan hak ve yukimliltklerin net
bir sekilde ortaya konmasinda dnemli bir yeri vardir. Bu sebeple, ihracat yaparken
yazili bir satis s6zlesmesi hazirlanmalidir.

Satis s6zlesmesi, ticari islemin tim yonlerini icerecek sekilde detaylandiriimalidir.
Sozlesme taraflarinin isimleri ve adresleri sézlesmede belirtiimelidir.

Sozlesmede Urinun adi, teknik ismi, boyutlari, standartlar, alici tarafindan talep
edilen kosullar, varsa numunelere iliskin dizenlemeler yer almalidir.

Malin miktari rakam ve yaziyla belirtiimeli, birim élglisii de net bir sekilde yazilmalidir.
Alici ve satici, sevk Oncesinde gozetim sirketleri tarafindan Grinin denetlenmesi
konusunda anlagsmis ise bu durum satis s6zlesmesinde hangi sirket tarafindan
yapilacagi, hangi hususlarin yer alacagi da bildirilerek agik¢a belirtiimelidir.

Toplam deger, rakamla, yaziyla ve para birimi ile belirtiimelidir.

Teslim sartlar belirlenmeli, Dis Ticarette Teslim sekillerine (Incoterms) gore bir teslim
sekli verilmelidir.

Satis fiyati, 6denecek guimrik vergisi ve harg gibi masraflar igeriyorsa sézlesmede
mutlaka belirtiimelidir. Vergilerin kim tarafindan 6¢denecegi net bir sekilde s6zlesmeye
yazilmalidir.

Malin sevk ve teslim yeri sézlesmede acgikg¢a belirtiimeli, teslimat déneminin hangi
tarih temel alinarak baglayacagi acik¢a yaziimalidir.

Nakliyenin ne sekilde olacagi belirtiimelidir.

Ambalaj, etiket ve Urun Uzerinde yer almasi gereken isaretlere iliskin aciklamalar
sozlesmede yer almalidir.

Odemenin hangi ydntemle yapilacagi, miktari ve para birimi belirtilmelidir.

Varsa iskonto ve komisyonlarin miktari ve kimin tarafindan d6denecegi, komisyon
hesabinin nasil ve hangi oran Uzerinden yapilacag belirtiimelidir.

Nakliye sigorta bilgisi yer almalidir.

Uriin garantisinin gecerlilik siiresi ifade edilmelidir.

Sozlesmenin  yerine  getiriememesinin  hangi sartlar altinda  sorumluluk
olusturmayacagina dair kosullar belirtiimelidir.

Sozlesme yukimlulikleri yerine getiriimedigi durumda kullanilacak hukuki yollar,
s6zlesmenin hangi Ulke hukukuna go6re idare edilecegi veya uygulanmasi
digunudltuyorsa tahkim (hakemlik) maddesi yer almalidir.

Soézlesme taraflarca imzalanmis olmalidir.



